Форма для разработки бизнес-плана

Выбор направления будущей предпринимательской деятельности должен осуществляться на основе оценки и анализа его практической целесообразности. Для успеха последующей деятельности начинающему предпринимателю необхо​димо изначально оценить ее экономическую эффективность, масштабы и потребность в инвестициях и лишь затем осуществлять практические шаги для регистрации в качестве индивидуального предпринимателя. Полагаться в бизнесе лишь на интуицию и общие качественные рассуждения крайне рискованно.
Бизнес-план в этом случае должен быть кратким, наглядным и убедительным, демонстрировать рост капитала и гарантии соблюдения прав собственников.

Структура бизнес-плана организации индивидуальной предпринимательской деятельности может выглядеть следующим образом:

Вид индивидуальной предпринимательской деятельности (производство товаров, продукции, оказание услуг, торгово-закупочная и т.д.).

Суть предлагаемого проекта (по выбранному виду деятельности с указанием на​мечаемых объемов производства или оказания услуг).
Общая стоимость проекта (сумма средств, необходимых для организации инди​видуальной предпринимательской деятельности).
Сведения о предпринимателе (с указанием анкетных данных, образования, спе​циальной подготовки, имеющей профиль избранного вида индивидуальной предпринимательской деятельности).

Производственный план:
описание производственного процесса (при оказании услуг – их описание);

описание производственных помещений (при оказании услуг – соответствующих помещений);

описание применяемого оборудования;
поставщики оборудования, сырья и материалов.
План сбыта:
цены на товары (услуги), их соотношение с ценами, предлагаемыми конкурен​тами, и изменение в перспективе;

каналы сбыта товаров (услуг), доставка, места и т.д.;

реклама (где, каким образом, стоимость, периодичность и т.д.).

Оценка риска:
слабые стороны деятельности;

потенциальные конкуренты (наличие, «опасность» для намечаемой деятельно​сти, их достоинства и недостатки).

Финансовый план в соответствии с намечаемыми объемами производства или оказания услуг (в рублях по каждой позиции):

источники средств (все, включая собственные средства, кредиты, субсидии и прочие Поступления);

план расходов (в расчете на определенный период: год, квартал или месяц):

на организацию деятельности (разовые «стартовые» затраты);
на ведение деятельности (текущие затраты).

план доходов (за выбранный расчетный период);

план денежных поступлений и платежей;

самоокупаемость и рентабельность;

cредства на личное потребление (жалование, зарплата, процент дохода).
Анализ структуры бизнес-плана показывает, что для его разработки желательно иметь соответствующие экономические знания, но, главное, необходимо хорошо ориентироваться в намечаемой области деятельности, располагать информацией о состоянии рынка и иметь представление о последовательности процедур и методах целевого планирования.
